Business Tuning
Rundum-Vermarktung
fir Bildung und Beratung




So eine Limousine ...

ist einfach ein tolles Auto. Schnell, sicher und bequem bringt sie ihre Fahrgéste ans Ziel.
Und dennoch: Selbst das schonste Auto braucht von Zeit zu Zeit eine frische Politur.
Oder die Technik muss auf den neuesten Stand gebracht werden.

Vielleicht geht es Ihnen mit Ihrem Marktauftritt ganz &hnlich?

Er hat immer funktioniert. Aber jetzt wird es Zeit, ihn aufzupolieren
und wieder mehr Kraft auf die Straf3e zu bringen.

Daftir haben wir Business Tuning entwickelt.

Das Rundum-Vermarktungs-Paket fiir Anbieter aus Bildung und Beratung:
Bildungsinstitute, Beratungsunternehmen, Trainer, Berater und Coachs.




Ihr ganz persénliches Business Tuning: Wie wallen Sie sich présentieren?
In unserer taglichen Arbeit begegnen uns immer wieder solche Fragen:
- Bislang konnten wir vom Empfehlungsgeschaft gut leben. Jetzt nicht mehr. Was nun?

- Ich weil3, wir sollten uns besser positionieren. Aber wir schmoren so im eigenen Saft.
Wie kommen wir weiter?

- Wenn ich erst mal beim Kunden am Tisch sitze, bekomme ich den Auftrag immer.
Nur - wie komme ich dahin?

Sehr unterschiedliche Fragen - unsere Antwort heil3t: Business Tuning.

Sie wahlen die fir Sie passenden Einzelmodule. Jedes ist wie ein Spot, der lhre Starken neu ausleuchtet.
So gewinnen Sie erst die Aufmerksamkeit Ihrer Kunden ... und dann ihr Vertrauen. Schritt fir Schritt.
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Business Tuning ist (berschaubares Schritt-fiir-Schritt-Marketing. Es wirkt a la minute und punktgenau.

,Das Modell, gepaart mit den klaren und analytischen Fragen von Frau Eder und Frau Ball, hat mir
geholfen, mich neu und strategisch sinnvoll zu positionieren und dem Markt zu prasentieren.

Diese Unterstlitzung hétte ich gerne viel friher gehabt! Danke dafar!® - R —

Business Tuning zeigt aus der ,Adlerperspektive”, wo und wie sich Ihr Angebot in den Markt einfligt.

,lch hatte das Ziel, mich neu zu positionieren und das vor allem auf meiner Internetseite deutlich zu machen ...
Gemeinsam haben wir herausgearbeitet, was mir wichtig ist und wie ich das, was mir Spal3 macht, auch mit

ausreichendem Ertrag umsetzen kann. T

Ein ,Experten-Diplom” gibt es leider nicht.
Aber Business Tuning unterstiitzt Sie dabei, als Experte erkannt zu werden.

+LAnhand der Pyramide konnten wir sofort sehen, wo wir heute stehen und wie wir unser Image als
Experte ausbauen kénnen. All das strategisch, Schritt fiir Schritt und in Uberschaubaren Einheiten.”

Werner Plewa, KAYENTA Training und Beratung, Marz 2011




Ihr Business Tuning Team

Kerstin Boll

Positionierungsberatung
Blog,/ Twitter,/ XING-Profil
Texte fur die Website
Webmarketing

Presse- & Offentlichkeitsarbeit
Buchvermarktung

www.quivendo.de
Telefon 04102 | 4739462
kb@gquivendo.de

guivendo

Friederike Tinzmann

Positionierungsberatung
Referenzen einholen
Telefonakquise
Vergessene Dokumente
Honorargestaltung
Empfehlungsmarketing

www.akquise-manufaktur.de
Telefon 040 | 67383397
f.tinzmann@akquise-manufaktur.de

Akquise Manufaktur®

Positionierungsberatung
Vertriebskonzept
Trainer- & Beraterprofil
Netzwerkmarketing
Telefonakquise
Vortrage/Lehrauftrage

www.trainerlotse.de
Telefon 040 | 3800383
a.eder@trainerlotse.de

Trainerﬁ.otse

Akquise fiir Training & Coaching





